
他社から買っている作業服を、今後は注文貰えるようになる

作業服 販売に繋がるパターン①

貴社の営業社員様

お客様

お客様

実は、弊社は作業服も扱っているんですよ

そうだったのですね

今、私が着ている、この作業服も

取り扱っていますか？

もちろんです！！

そうなんですね！早く教えてくださいよ～

日頃からお世話になっている御社から

今後は買いますね！！

ありがとうございます！！

いつもお世話になっております

貴社の営業社員様

貴社の営業社員様



作業服のモデルチェンジのとき

作業服 販売に繋がるパターン②

※作業服を使っている会社様は、5～10年程のスパンで、全社員分の作業服を新しいデザインに変更するのが
一般的です。=モデルチェンジ

貴社の営業社員様

お客様

お客様

たしか・・・御社は作業服も扱ってますよね？

実は、全社員で着ている作業服を

そうなんですね！！

もちろんですよ

全社員分となると金額も大きくなるのでね

今まで作業服を買ってきた業者だけでなくて

ありがとうございます！！

いつもお世話になっております

貴社の営業社員様

貴社の営業社員様

いまどきのデザインに変えようと検討中でね

若い社員が喜ぶ、今時の作業服にね

是非、弊社からも提案させてもらえますか？

御社からも提案して貰って選びたいな

それでは、次回はいろいろサンプルを持って

ご提案に伺います！

お客様

よろしく頼むよ！

お世話になっております



まずは付随アイテムから

※付随アイテム例・・・防寒着、ジャンパー、レインウェア、帽子、空調服、インナーなどなど

作業服 販売に繋がるパターン③

貴社の営業社員様

お客様

お客様

たしか・・・御社は作業服も扱ってますよね？

防寒着もあるのかな？

最近、寒くなってきましたよね

それは良かった

今まで防寒着は社員に支給してなかったけど

今年から支給しようと思ってまして

嬉しいお言葉ありがとうございます！！

いつもお世話になっております

貴社の営業社員様

貴社の営業社員様

防寒着も扱っていますよ！！

作業服は今買っている業者さんあるんだけど

ぶ厚くて温かいもの、薄めで動きやすいもの

ご提案に伺います！

お客様

助かるよ。よろしくお願いします！

お世話になっております

新導入する防寒は御社でお願いしようかな

いろいろな種類があるので



新商品からの刺激

作業服 販売に繋がるパターン④

貴社の営業社員様

お客様

お客様

貴社の営業社員様

貴社の営業社員様

お客様

その際は

是非、お手伝いさせてください

ベストな作業服選びができるように

いつもお世話になっております

今日は

色々と特徴のある作業服を持ってきてみました

うわ～最近の作業服って

こんなにスポーティーなんですね

見た目も都会的だなあ

若い人が、入社する会社を選ぶときに

かっこいい作業服ですと

好印象を持ってもらえますよ

弊社で使っている作業服は、

たしか10年ほど買い続けているんだよね

新しいデザインを検討した方が良いかもなあ

採用でもプラスになるんですね

ありがとう

社内で議題に出してみるよ


